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3. व्यापाराची विविध उवद्दष्ट ेओळखा  

4. व्यापाराांतील फायद्याची भवूमका  

5. व्यापाराांतील जोखीमाांचा अथस  

6. व्यापाराांतील जोखीमाांचे प्रकार  

7. यापाराांतील जोखीमाांचे स्िरूप  

8. व्यापाराांतील जोखीमाांची कारण े 

9. व्यापार सरुु करण्याचे िेळी विचाराांत घ्याियाचे घटक इ. 

 

व्यापाराचे सहाय्यक  

 

ज्या विया ह्या व्यापाराच्या अांतगसत करण्यासाठी िनविल्या गलेेल्या असतात तयाांना व्यापारासाठी 

सहाय्यक अस े म्हटले जात.े सिससाधारणपण े या वियाांना सेिा अस े म्हणतात कारण या वियाांचे 

स्िरूप उद्योग व्यापाराच्या सांिांवधत वियाांना कायसरत ठेिण्यासाठी िनविलेले असत.े िास्तविक या 

विया केिळ व्यापारालाच साथ दते नाहीत तर तया उद्योग कारखान्याच्या सदु्धा वहताच्या असतात 

आवण म्हणनूच, सांपूणस व्यापार प्रवियेला या विया मदत करतात. िाहतकु, िँवकां ग. विमा, िखार 

आवण जावहरात या िीयाविलतेला व्यापाराचे सहाय्यक म्हणनू मानल े जात.े म्हणज े या विया 

व्यापारासाठी महतिाच्या आधारस्तांभ असल्याप्रमाणे भवूमका, कायस करतात. िास्तविक या विया 

केिळ व्यापारालाच साथ दते नाहीत तर तया उद्योग कारखान्याच्या सदु्धा वहताच्या असतात आवण 

म्हणनूच, सांपणूस व्यापार प्रवियेला या विया मदत करतात. व्यापाराचे सहाय्यक म्हणज े िावणज्य 

िाखचेा खास अांतभूसत घटक असतो आवण सांपूणस व्यापाराचा सामान्य घटक असतो. या विया 

िाहतकु आवण सांिाद िगळण्यासाठी मदत करतात, महतिाच्या असतात. िँवकां ग, वित्त, विमा, 

िखार, जावहरात, ह ेजागचेा अडथळा घालवितात, वित्तातील अडथळा घालवितात, जोखीमाांतील 

अडथळा घालवितात, िेळेतील अडथळा घालवितात, मावहतीचा अडथळा घालवितात विविध 



अडथळे ज े उतपादनाच्या आवण माल िाटपाच्या सांिांधाांतनू उदभित असतात. िाहतकुीच्या 

सवुिधेमळेु मालाचे एका जागिेरून दसुऱ्या जागी स्थलाांतर होत असते. िँवकां ग मळेु उतपादकाांना 

आवण व्यापाऱ्याांना आवथसक मदत वमळते. विम्यामळेु विविध प्रकारच्या व्यापाराांतील जोखीमाांिर 

इलाज सापडतो. िखारीमळेु असलेल्या मालाची साठा सवुिधा उपलब्ध होते आवण िेळेचा िापर 

होतो. जावहरातीमळेु ग्राहकाांना मावहती परुविली जाते. दसुऱ्या िब्दाांत या वियाांमळेु स्थलाांतर, 

साठिणकू, वित्त, जोखीम वकिा धोक्याांपासनू सांरक्षण, 

आवण मालाच्या वितरणासाठी उत्तेजन या विया कायसकाररणी मध्य े घडून येतात. व्यापारातील 

सहाय्यकाांची खाली थोडक्यात चचास केलेली आह:े 

 

 

िाहतकु आवण सांिाद: 

1. मालाचे उतपादन ह ेसिससाधारणपण ेएका विविष्ठ वठकाणी होते. उदा. चहा चे उतपादन िहुताांि आसाम मध्येच 

होते, कापसाचे उतपादन गजुरात आवण महाराष्ट्र याांमध्ये होते, जटू चे उतपादन पविम िांगाल आवण ओररसा 

मध्य,े साखरेचे उतपादन उत्तर प्रदिे मध्य,े विहार मध्ये आवण महाराष्ट्रा मध्य ेआवण िगरेै. पण हा भाग 

दिेाच्या विविध भागाांमध्ये िापरासाठी आिश्यक असतो, लागतो. जागिेर पोहोचविण्याची समस्यावह 

िाहतकुीच्या माध्यमाांतनू साथस होते तयासाठी रस्ते, आगगाडी, जहाज िाहतकु याांचा अिलांि केला जातो. 

िाहतकुीच्या सवुिधेमळेु कच्च्या मालाचे स्थलाांतर उतपादनाच्या वठकाणापयंत होते आवण पक्का माल 

कारखान्यापासनू तयाच्या उपयोगीतेच्या वठकाणापयंत पोहोचविला जातो. िाहतकु सवुिधेिरोिरच सांिादाची 

सवुिधा सदु्धा अतयािश्यक असत े की ज्यामळेु उतपादक, व्यापारी आवण ग्राहक ह े परस्पराांमध्ये चचेद्वारे 

मावहतीचा प्रसार करू िकतात. अिाप्रकारे पोस्टल सेिा आवण दरूसांचार सवुिधा याांना सदु्धा व्यापारी वियाांचे 

सहाय्यक म्हणनू मानले जाते. 

2  िँवकां ग आवण फायनान्स: मालमत्ता विकत घणे्यासाठी, कच्चा माल खरेदी करण्यासाठी आवण इतर खचस 

भागविण्यासाठी जो पयंत हातात परेुसे पैसे उपलब्ध होत नाहीत, तोपयंत व्यापारी विया हाती घतेा येत नाहीत. 

आिश्यक लागणारी रककम वकिा वनधी हा उद्योजक िँकाकडून वमळि ूिकतात. अिाप्रकारे िँवकां ग व्यापारी 

वियाांना तयाांच्या आवथसक समस्येिर मत करण्यासाठी मदत करीत असत.े सिससाधारणतः व्यापारी िँका 

ओव्हरड्राफ्ट आवण कॅि िेडीट, कजे आवण अग्रीम सवुिधा, या सुविधाांमाफस त पैसे कजासऊ दते असते. िँक 

धनादिे गोळा करणे, आवथसक वनधी िगेिगेळया वठकाणी पाठविण े आवण व्यापाऱ्याांच्या ितीन े विल्स 

वडस्काऊट करण े अिा गोष्टी सदु्धा करत असते. विदेिी व्यापारामध्ये व्यापारी िँका वनयासतदार लोकाांना 



आयतदाराांपासनू पैसे गोळा करण्यासाठी मदत करत असतात. व्य्पारी िँका कां पनी सरुु करणाऱ्या तसेच 

कां पनीची जावहरात करणाऱ्या लोकाांना सदु्धा लोकाांकडून भाांडिल उभारणी करण्यासाठी मदत करीत असतात. 

3. विमा: व्यापारामध्ये विविध प्रकारच्या जोवखमा अांतभूसत असतात. उद्योग कारखान्याच्या इमारती, यांत्रणा, 

फवनसचर इ. याांचे आगीपासनू, चोरीपासनू आवण इतर जोखीमाांपासनू सांरक्षण झालेच पावहज.े कच्चा माल 

आवण सामान ह ेसाठ्यामध्ये असत ेवकिा ते सांिमणात असत,े तयािर काही नकुसानाची वकिा भरपाईची 

जोखीम असत.े नोकरदाराांची सदु्धा अपघाताच्या जोखीमपेासनू आवण व्यािसावयक आपत्ती ि 

सांकटाांपासनू सरुवक्षतता होणे आिश्यक ठरत.े विम्यामळेु या सिस िािींतनू सांरक्षण वदले जात.े विमा 

कां पनीला ठराविक हप्ता भरून अपघाताचे वकिा सांकटाचे िळेी नकुसानाची वकां मत वकिा नकुसान भरपाई 

विमा कां पनीकडून िसूल करिनू घतेा येते.   

4.  िखार: उतपादनाच्या नांतर माल हा तिररत विकला जात नाही वकिा िापरला जात नाही. हा माल 

िखारीमध्ये राखनू ठेिला जातो की या अनुषांगाने तो आिश्यकतेच्या िेळी उपलब्ध होतो. विविष्ठ 

व्यिस्था वह करािीच लागते ती मालाची साठिण करण्यासाठी आवण नकुसानीपासनू मालाचे सांरक्षण 

करण्यासाठी. मालाची साठिण करण्याच्या समस्येपासनू वनविांत राहण्यासाठी आवण आिश्यक तयािळेी 

मालाची उपलब्धता होण्यासाठी िखार व्यापार उद्योगाला मदत करते. तयानुसार सतत मालाच्या 

परुिठ्यातनू वकां मती या िाजिी दराच्या पातळीपयंतच राखनू ठेविल्या जातात.  

5. जावहरात: जावहरात वह एक अवतिय महतिाची पद्धती आह ेकी ज्या अनुषांगाने उतपादनाच्या वििीसाठी, 

वििेषतः ग्राहोपयोगी िस्तू जस े इलेक्रोवनक िस्तू, िाहन, सािण, वडटेजेंनटस ् इ. याांच्या वििीसाठी 

उत्तजेन वमळत.े या िस्तूांपैकी िहुताांि िस्तू, माल ह ेमोठया वकिा लहान व्यापाराांकडून उतपावदत केले 

जातात आवण िाजारात विकण्यासाठी पाठविले जातात. प्रायोवगक ततिािर ह े उतपादकाांसाठी आवण 

व्यापाऱ्याांसाठी, प्रतयेक ग्राहकाला कळविण े वकिा तयाच्यािी सांिाद करणे अिक्य असत ेअिक्य 

असत.े अिाप्रकारे, वििीच्या िाढीला उत्तजेन वमळण्यासाठी उपलब्ध िस्त ूआवण सेिा याांची मावहती, 

तयाांची िवैिष््ठय,े तयाांच्या वकां मती इ. िस्त ूआवण सेिाांच्या िापराांसांिांधी तयाांची उपयोवगता, दजास, वकां मती, 

स्पधासतमक मावहती इ. सांभाव्य ग्राहकाांपयंत पोहोचण ेअतयािश्यक असत.े सांभाव्य ग्राहकाांचा पाठपरुािा 

करण्याची गरज सदु्धा असत.े जावहरात उपलब्ध असलेल्या िस्त ूआवण सेिाांची मावहती परुविण्यासाठी 

आवण विविष्ठ मालाच्या कडे ग्राहकाांचे मन िळविण्यासाठी जावहरातीची खपू मदत वमळते.   

 

व्यापाराची उविषे्ट 

व्यापार सरुुिात करण्याची पायरी म्हणज ेउवद्दष्ट होय. प्रतयेक व्यापार हा विविष्ठ उवद्दष्टाांना सांपादन करण्यासाठी 

वनदवेित केलेला असतो. व्यापारी लोक ज ेकायस करतात तयाांच्या मोिदल्यात व्यापाऱ्याांना व्यापाराकडून जे 



अपेवक्षत असत ेते उवद्दष्टान्मधून सवूचत केले जात.े सिससाधारणपण ेअस ेसमजल ेजाते की व्यापारी कायसकाररणी 

वह फक्त उद्योगाांतनू फायद े वमळविण्यासाठीच अिलांविली जात.े व्यापारी लोक तयाांच्या स्ितः िद्दल असे 

साांगतात की तयाांचे प्राथसवमक उवद्दष्ट ह ेआह ेकी फायद्यासाठी िस्तू आवण सेिाांचे उतपादन करून तयाांचे 

समाजाांमध्य ेिाटप करण.े  प्रतयेक व्यापार म्हटला की, व्यापारी लोकाांनी जिेढी रक्कम खचस केलेली असत ेिा 

तयामध्ये गुांतविलेली असत े तया रक्कम ेपेक्षा अवधकतम उतपन्न वमळविण्याचा प्रतयेक व्यापारामध्ये व्यापारी 

लोकाांचा प्रयतन असतो, वकिा दसुऱ्या िब्दाांत, फायद ेवमळविण ेम्हणज ेखचांपेक्षा अवधकतम महसलू गोळा 

करण ेहोय. तरीही, हल्लीच्या वदिसाांत अस ेसमजण ेिाढत चालल ेआह ेकी व्यापारी सांस्था या समाजाचा 

एक भाग आहते आवण तयाांना विविध उवद्दष्ट ेअसण्याची गरज आह,े ज्यामध्ये दीघसकालीन जीवित राहण्यासाठी 

आवण स्ितःची भरभराट करण्यासाठी सामावजक जिािदारी अांगीकारण्याचा समािेि आह.े फायदे वमळविण ेह े

आघाडीचे उवद्दष्ट आह ेपण ते काही एकमिे नाही. जरी फायद ेवमळविण ेह ेसांस्थेच ेएकमिे उवद्दष्ट होऊ िकत 

नसल,े तरीही फायद्याचे महति िगळून चालणार नाही. ते कधीच िगळता येऊ िकणार नाही. प्रतयेक व्यापार 

म्हणज ेकेलेल्या गुांतिणकुीपेक्षा अवधकतम कमविण्याचा प्रयतन असतो आवण फायदा म्हणज ेखचासच्या िरती 

वमळालेला अवधकतम महसलू आह.े 

 

फायद्याची व्यापाराांतील भवूमका: 

फायदा वमळविण ेह ेव्यापाराांतील अवतिय महतिाचे उवद्दष्ट मानले जात,े याला विविध कारण ेआहते: 

1. तो व्यापारी लोकाांसाठी एक महतिाचा उतपन्नाचा स्त्रोत आह;े 

2. व्यापार िदृ्धीन्गत करण्यासाठी आिश्यक असणाऱ्या गरजा पणूस करण्यासाठी तो एक आवथसक स्त्रोत 

ठरू िकतो; 

3. तो व्यापाराची सक्षम कायसकाररणी सवूचत करतो; 

4. तो व्यािसावयक उपयोगीतेसाठी समाजाच्या मान्यतेचे प्रमाण असतो; 

5. तो व्यापारी सांस्थेची समाजाांमध्ये प्रवतष्ठा वनमासण करतो. 

अस ेअसले तरीही व्यापाराच्या इतर उवद्दष्टाांना िगळून केिळ फायद्यािरच अवधकावधक जोर देण,े ह ेचाांगल्या 

व्यापार उद्योगासाठी घातक वकिा हावनकारक ठरू िकत.े िहुतेक िळेी अवधकावधक फायद्याच्या पाठी लागनू, 

व्यापाराचे व्यिस्थापक तयाांच्या ग्राहकाांप्रतीच्या, कमसचाऱ्या प्रतीच्या, गुांतिणकूदारा प्रतीच्या आवण सांपूणस 

समाजाप्रतीच्या जिािदाऱ्या िगळून टाकतात. तयाांची मनोितृ्ती, कल हा  प्रामखु्याने तिररत फायदे 

वमळविण्याच्या उद्देिाने समाजाांतील विविध स्तराांिरील लोकाांची वपळिणकू करण े असा असतो. याांचा 

पररणाम हा कदावचत असहकार वकिा व्यापारी सांस्थेच्या चकुीच्या कायासकारीणीमळेु त्रस्त झालेल्या लोकाांचा 

विरोधाभास वनमासण करतो. याांमळेु व्यापारी सांस्था कदावचत तयाांची व्यापाराची सांधी गमावितात आवण फायद े



वमळविण्यासाठी असमथस ठरतात. याचेच कारण आह ेकी अिी एकाही व्यापारी सांस्था उद्याला येत नाही की 

वजचे उवद्दष्ट अवधकावधक फायद े वमळविण े इतकेच असते. प्रतयेक के्षत्राांतील उवद्दष्ट े व्यापाराांसाठी आिश्यक 

असतात की ज्या अन्िये व्यापाराचे अवस्तति वटकण्यासाठी आवण व्यापारा च्या भरभराटीसाठी अनकूुल 

पररणाम घडून येतो. जर उद्योगाला तयाच्या गरजा आवण उवद्दष्ट ेयाांमध्ये समप्रमाण ठेिायचे असेल, तर तयाला 

विविध प्रकारची ध्येये असणे गरजचेे असत.े व्यापाराांमध्ये केिळ एकाच उवद्दष्ट चा पाठपरुािा करून उतकृष्ठता 

सांपादन करता येत नाही. उवद्दष्ट ेवह प्रतयेक के्षत्राांमध्ये विविष्ट फायद्याच्या अनुषांगानेच असली पावहजते आवण 

व्यापाराचे गमक तयाांतनू वसध्द झाले पावहज.े उदा. ठराविक काळाांतील वििीचे ध्येय वनवित ठरविलेल ेअसले 

पावहज,े तया अनषुांगाने भाांडिलाची रक्कम अांदाज ेवकती गोळा झाली पावहज ेआवण तयासाठी उतपादन सांख्या 

वकती असली पावहजे ह ेव्यिवस्थत ठरविले पावहजे, ठरविण्याची गरज असत.े उवद्दष्टाांमध्ये व्यापार उद्योगाच्या 

विविष्ठ ठळक अटी, िती आवण व्यापार प्रामखु्याने काय कायस करणार आह ेयाचे स्पष्टीकरण वदले जाते. 

उवद्दष्टाांमळेु व्यापाराला स्ितःच्या कामवगरीचे िगीकरण करण ेिक्य होते आवण भविष्ट्यामध्ये स्ितःची कामवगरी 

अवधकतम उत्र्कृष्ट िनविण्यासाठी कोणती पाऊले आिश्यक आहते ह ेसमजणे िक्य होते. 

प्रतयेक के्षत्राांतील कामवगरीमध्ये उवद्दष्टाांची गरज असते जथेे कामवगरी आवण पररणाम व्यापाराचे अवस्तति 

वटकिनू ठेविण्यासाठी आवण व्यापाराच्या भरभराटीसाठी कायसरत असतात. यातील काही मदु्द ेखाली वििद 

केले आहते: 

1. िाजाराांतील वस्थती: व्यापारी सांस्थेची वस्थती तयाच्या स्पधसकाांच्या तुलनेतनू काय आह ेते िाजाराांतील 

वस्थतीिरून सवूचत होत.े व्यापारी सांस्थेचे ध्येय असेच असले पावहजे की व्यापार मजिूतपण ेआपल्या पायाांिर 

उभा असला पावहज े तया अनषुांगान े व्यापाराने अवधकावधक स्पधासतमक उतपादने आपल्या ग्राहकाांना वदली 

पावहजते आवण तयाांचे समाधान होईल अिी सेिा वदली पावहज.े  

ि) नतूनीकरण: नतूनीकरण म्हणजकेाहीतरी निीन िनविण्याच्या वकिा करण्याच्या उद्देिाने निीन कल्पनाांचा 

वकिा निीन पद्धतींचा पररचय होय. प्रतयेक व्यापारामध्ये नतुनीकरणाच्या दोन पद्धती असतात. जसे अ) 

उतपादन वकिा सेितेील नतूनीकरण आवण ि) उतपादन आवण सेिा परुिठा करण्यासाठी आिश्यक असणाऱ्या 

विविध कौिल्याांतील आवण िीयाांमधील नतूनीकरण इ. कोणतीही व्यापारी सांस्था नतुवनकरनावििाय या 

स्पधासतमक जगामध्ये भरभराटीला येऊ िकत नाही. म्हणनू, नतूनीकरण ह ेएक महतिाचे उवद्दष्ट िनल ेआह.े 

क) उतपादन: उतपादनाचे मलू्य आवण कच्च्या मालाचे मलू्य याांची तुलना करून उतपादन वनवित करता येत.े 

मअेसरेु कायसक्षमता मोजण्यासाठी तयाचा उपयोग होतो. सतत वटकून राहण्यासाठी आवण प्रगतीची खात्री 

दणे्यासाठी व्यापारी सांस्थाांचे ध्येय ह ेउपलब्ध साधनाच्या सिोत्तम उपयोगीते द्वारे अवधकावधक उतपादन करण,े 

ह ेअसलेच पावहज.े 



ड) िारीरीक आवण आवथसक साधने: कोणतयाही व्यापारामध्ये िारीरीक साधने लागतात जस ेऔद्योवगक 

िसाहत, यां त्रणा, कचेरी इ. आवण आवथसक साधने जसे भाांडिली वनधी ज्याांमळेु िस्त ूआवण सेिा याांची 

वनवमसती करून ती ग्राहकाांपयंत पोहोचविता येईल. आपापल्या आिश्यकते प्रमाण ेवह साधने सांपादन करण्याचे 

उवद्दष्ट प्रतयेक व्यापारी सांस्थेचे असले पावहज ेआवण सक्षमतेने तयाांचा उपयोग करता आला पावहज.े 

2. फायद ेवमळविण:े  व्यापाराचे एक उवद्दष्ट म्हणज ेनेमलेल्या भाांडिला िरती फायद ेवमळविण ेह ेआह.े 

फायदिेीर पणाां हा गुांतविलेल्या भाांडिलािरील फायद े सवूचत करतो. प्रतयेक उद्योगामध्ये िाजिी 

फायदा वमळविता आलाच पावहज ेह ेतया व्यापाराचे अवस्तति वटकून राहण्यासाठी आवण व्यापाराच्या 

िाढीसाठी खपू महतिाचे असत.े 

फ) व्यिस्थापकीय कामवगरी आवण प्रगती: व्यापारी सांस्थाना व्यापारी वियाांची कायसिाही करण्यासाठी आवण 

तयाांमधील समन्िय साधण्यासाठी व्यिस्थापकाांची आिश्यकता असत.े विविध कायसिम जे व्यिस्थापकाांना 

उत्तजेन दणे्याचे कायस करतात तयाांच्या कायसिाहीची गरज असते. व्यिस्थापकीय कामवगरी आवण प्रगती 

म्हणनूच, एक महतिाचे उवद्दष्ट आह.े व्यापारी सांस्थाांनी या उद्दिेाने नेहमीच सिीय काम करण्याची 

आिश्यकता आह.े उतपावदते आवण कच्चा माल याांिरून उतपादनाची अहसता समजते. 

ग) कामगाराांची कामवगरी आवण दृष्टीकोन: व्यापारी सांस्थेतील उतपादन आवण फायदेिीर पणाां याांचा सहभाग 

याांचा कामगाराांची कामवगरी आवण दृष्टीकोन याांतनू केला जातो. म्हणनूच, प्रतयेक व्यापारी सांस्थेने आपले ध्येय 

कामगाराांची कामवगरी िाढविण े हचे ठेिले पावहज.े कामगाराांच्या प्रती सकारातमक दृष्टीकोन ठेविण्याचा 

खात्रीिीर प्रयतन सदु्धा व्यापारी सांस्थेने केला पावहज.े 

ह) सामावजक जिािदारी: सामावजक जिािदारी वह सामावजक समस्या सोडविण्यासाठी आवण समाजाच्या 

वहताप्रमाणे ि इच्छेप्रमाणे िागण्यासाठी साधनाांचे योगदान दणे्याचे उद्योग व्यापाराचे िांधन याला सवूचत करते. 

अिाप्रकारे, व्यापारी उद्योग सांस्थेला िगेिगेळया लोकाांना आवण गट समहूाांना समाधानी करण्यासाठी अनेक 

उवद्दष्ट े असलीच पावहजते. ह े तयाचे स्ितःचे अवस्तति वटकिनू ठेविण्यासाठी आवण स्ितःची भरभराट 

करण्यासाठी अतयािश्यक असत.े  

व्यापारातील जोवखमा  

“व्यापारातील जोवखमा” मधनू अस ेसवूचत होते की तेथे अपऱु्या फायद्याांची वकिा तोट्याांची िक्यता जी 

अवनवितता आवण अपेवक्षत न कलेल्या घटनाांमधनू उद्भिते. उदा. एखाद्या विविष्ठ उतपादनाची मागणी तयाची 

चि िदलल्यामळेु वकिा लोकाांच्या आिडी वनिडी िदलल्यामळेु वकिा इतर उतपादकाांची स्पधास िाढल्यामळेु 

घसरू िकते वकिा खाली येउ िकत.े कमी मागणी अवधक वििीमध्ये आवण फायद्यामध्ये फवलत होते. 

दसुऱ्या एका वस्थतीमध्ये िाजाराांतील कच्या मालाची कमतरता तयाच्या वकां मतीला अवधकावधक िाढिनू दतेे. 



ज्या व्यापारी सांस्था हा कच्चा माल िापरतात, तयाांना तो विकत घणे्यासाठी अवधक वकां मत मोजािी लागत.े 

पररणामी, िस्तचू्या उतपादनाची वकां मत वह िाढतच जात ेजी याांमधनू फायद ेकमी करते. 

व्यापारी जोखीमा चे प्रकार 

व्यापारी सांस्थाना वनरांतर दोन प्रकारच्या जोवखमा असतात, तयाांना तोंड द्याि ेलागते तया पढुीलप्रमाण:े सतटा 

आवण िदु्ध. 

सटा जोखीम- यामध्ये फायदा वमळण्याची िक्यता आवण नकुसान होण्याची िक्यता या दोन्ही असतात. उदा. 

वह जोखीम िाजाराांतील वस्थती िदलल्यामळेु उद्भिते ज्यामध्ये मागणी आवण परुिठा याांतील चढउतार, 

वकां मतीन्मधील िदल, चालीरीतींमधील िदल, ग्राहकाांच्या चविन्मधील िदल याांचा समाििे होतो. 

िाजाराांतील सकारातमक वस्थतीचा पररणाम फायद े वमळविण्याकडे होतो तर नकारातमक वस्थतीचा पररणाम 

नकुसानाकडे होतो. 

िदु्ध जोखीम – यामध्ये फक्त नकुसान होण्याची िक्यता वकिा नकुसान न होण्याची िक्यता याांचाच अांतभासि 

असतो. उदा. आग, चोरी, सांप याांची िक्यता वह िदु्ध जोवखमचेी उदाहरण े आहते. तयाांच्या येण्यामळेु 

कदावचत नकुसानच होते तर तयाांच्या न येण्यामळेु नकुसानीची गरैहजरेी वकिा फायदा याांचे स्पष्टीकरण होते.   

व्यापारी जोखीमाांचे स्िरूप  

व्यापारी जोखीमाांचे स्िरूप ह ेतयाांच्या चमतकाररक िवैिष््ठये यामधनू लक्षात येत ेती पढुीलप्रमाण:े 

1. व्यापारी जोवखमा या अवनवितते मळेु उद्भितात.: भविष्ट्यात नेमके काय घडणार आह ेयाांचे ज्ञान 

नसण े म्हणज ेअवनवितता होय. नैसवगसक सांकटे, मागणी आवण वकां मत याांतील िदल, सरकारी नीती 

धोरणाांतील िदल, तांत्रज्ञानातील सधुारणा इ. वह काही अवनवितातेची उदाहरण े आहते ज्यामळेु 

व्यापाराांतील जोखीम वनमासण होते कारण भविष्ट्यातील घटनाांचे पररणाम ह ेअगोदर मावहत नसतात.  

 

2. जोखीम हा प्रतयेक व्यापाराांतील एक अतयािश्यक भाग आह:े प्रतयेक व्यापारामध्ये काहीतरी जोखीम 

असत.े कुठल्याही व्यापाराांत जोखीम टाळता येत नाही तरीही िगेिेगळया व्यापाराांमध्ये जोवखमचेी 

वकां मत वह िगेिगेळी असत.े जोखीम कमी करता येत ेपरांतु घालविता येत नाही. 

 

3. जोवखमचेी क्षमता वह प्रामखु्यान ेव्यापाराच्या स्िरुपाांिर आवण आकाराांिर अिलांिनू असत:े व्यापाराचे 

स्िरूप उदा. उतपावदत केलेल्या आवण विकलेल्या िस्तचूा आवण सेिचेा प्रकार इ. व्यापाराचा आकार 

उदा. उतपादनाची आवण वििीची क्षमता इ. ह ेप्रमखू घटक आहते ज्यान्मधनू एखाद्या व्यापाराांतील 

जोखीम ठरविता येत.े उदा. जो व्यापार फािनेिल िस्तूांमध्य ेव्यिहार करतो तयाची जोखीम क्षमता 



जास्त असत.े तयाचप्रमाण े मोठया प्रमाणात चालणाऱ्या उद्योगाांची जोखीम वह छोट्या प्रमाणाांत 

चालणाऱ्या व्यापाराच्या तलुनेंत सिससाधारणपण ेमोठी असत.े  

 

4. फायदा म्हणज ेजोखीम अांगीकारल्याचे / स्िीकारल्याचे िक्षीस असत:े प्रतयेक प्रकारच्या व्यापारामध्ये 

“जोखीम नाही तर फायदा नाही” ह ेपिूीच्या काळाांतील तति अनकूुल ठरते. व्यापारामध्ये जर अवधकावधक 

जोखीमचेा समाििे असेल तर अवधकावधक फायद्याची सांधी असते. निउद्योजक अवधक फायद े

कमविण्याच्या अपेवक्षत उद्दिेाने जोखीमाांचा स्िीकार करतो. अिाप्रकारे, फायद े म्हणज े जोखीम 

अन्गीकारल्याचे िक्षीस असते. 

 

व्यापाराांतील जोखीमाांची कारण:े  

1.  नैसवगसक कारणे – मानिी सांसाधनाचे नैसवगसक आपत्ती जसे परू, भकूां प, विजा 

कडाडणाऱ्या,मसुळधार पाऊस,दषु्ट्काळ ई. िर खपू कमी वनयांत्रण असत.े याांच्या पररणामी जीिनाचे, 

व्यिसायाांतील सांपत्तीचे आवण उतपन्नाचे खपू नकुसान होते.  

2. मानिी कारण े – मानिी कारणाांमध्ये अनपेवक्षत घटनाांचा समािेि असतो जस े िेईमानी, 

कमसचाऱ्याांकडून वनष्ट्काळजीपणा वकिा कामाांची टाळ टाळ, विद्यतु प्रिाह खांडीत झाल्यामळेु कामाला 

स्थवगती, सांप, दांग,े व्यिस्थापनाची  

अकायसक्षमता 

 ई.आवथसक कारण े– याांमध्ये अवनवितता याांचा समाििे असतो तयाांचा सांिांध िस्तूांची मागणी, स्पधास, 

वकां मत, वगहासइकाच्या कडून उधारीची िाकी गोळा करण,े तांत्रज्ञानाांतील वकिा उतपादनाच्या पद्धतीतील 

िदल ई. आवथसक समस्या जसे कजांिरील व्याजाांतील िाढ, अवधक कर लादण ेई. सुद्धा या प्रकारच्या 

कारणाांमध्य ेयेतात कारण ते पररणामी व्यापारातील कामकाजाची अवधक अनपेवक्षत वकां मत मोजायला 

लाितात.   

 

ड) इतर कारण े – या अप्रतयावित घटना असतात जसे राजकारणी अडथळे, याांवत्रक अपयि जस े

िॉयलर जळून जाणे, चलनाच्या दराांतील चढ उतार ई. ज ेव्यापारी जोखीमाांची िक्यता ितसवितात.  

 

V व्यापाराांतील जोखीमाना तोंड दणे्याच्या पद्धती :- 

 



जरी कोणतीही व्यापारी सांस्था जोवखमचेी हजरेी टाळू िकत नाही तरीही जोखीम वस्थतीला कसे तोंड द्याि े

याच्या अनेक पद्धती आहते: उदा. व्यापारी सांस्था कदावचत अ) असा वनणसय घऊे िकतात की अवधक 

जोखीमेच्या व्यिहाराांमध्ये भाग घ्यायचा नाही; 

2. प्रवतिांधातमक उपाय योजतात जसे आगीिी लढा दणेारी उपकरणे जोखीम कमी करण्यासाठी 

िापरतात; 

3. विमा योजनेद्वारे जोखीम विमा कां पनीला हस्ताांतररत करतात; 

4. िास्तविक उतपन्नामध्ये तरतुदी करून जोखीम गहृीत धरतात; जसे न िसलू होऊ िकणाऱ्या / 

वमळणाऱ्या आवण सांिवयत कजांची तरतदू ई. 

5. जोवखमा इतर सांस्थाांिरोिर सामावयक करतात कारण उतपादक आवण घाऊक वििेता ह ेवकां मती खाली 

आल्यामळेु झालेले नकुसान सामावयक पणे स्िीकारण्याची तयारी दाखवितात. 

1. एका व्यापाराची सरुुिात – प्राथसवमक घटक ज े व्यापारी सांस्थेच्या सरुुिातीस येतात ते मानिी 

प्रयातनािी समान असतात ज्याच्यात उवद्दष्ट ेसांपादन करण्यासाठी साधने अिलांविली असतात. व्यापाराचे 

यिस्िी पररणाम ह ेप्रामखु्याने नाि उद्योजकाांच्या वकिा व्यापार चाल ूकरणाऱ्याांच्या क्षमतेिर अिलांिनू 

असत े ज्याांना समस्या अपेवक्षत असतात आवण कमीत कमी वकां मतीत ते तयाांची उकल काढतात. ह े

वििेषतः आधवुनक व्यापारी जगाच्या िाित सतय आह,े वजथ ेस्पधास खपू कठोर असते आवण जोवखमा खपू 

जास्त असतात. काही समस्या ज्या व्यापारी सांस्थेला समोर येतात तया अगदी सामान्य स्िरूपाच्या 

असतात. उदा. एक कारखाना चाल ूकरण्यासाठी वनयोजन िनिािचे लागते आवण समस्याांची कायसिाही 

करािी लागते जसे व्यापाराचे स्थान, िक्य तेिढ्या तया वगहकेाांची सांख्या, उपकरणाची रक्कम आवण 

प्रकार, दकुानाची आकाररचना, खरेदीच्या आवण आवथसक गरजा, आवण कमसचाऱ्याांना वनयकु्त करण ेई. या 

समस्या मोठया व्यापारामध्ये अवधक अिघड िनल्या आहते. तरीही काही प्राथसवमक घटक जे कुणीही 

ज्याला नािीन व्यापार चालू करायचा आह ेतयाने विचाराांत घतेल्याच पावहजेत तया पढुीलप्रमाण ेआहते:    

ि) व्यापाराची रेषा वनिडण्यासाठी - कोणतयाही निीन व्यापाराच्या निीन उद्योजकाने जी पवहली िाि 

विचाराांत घ्यािी ती म्हणजे जो निीन व्यापार उद्योग चाल ूकरायचा आह ेतयाचा प्रकार कोणता आह ेआवण 

स्िरूप काय आह?े साहवजकच तया व्यक्तीला उद्योग कारखाने आवण िावणज्य या िाखमेध्ये प्रििे करािा 

लागले, जथेे अवधकावधक रक्कमचे्या फायदे होण्याची िक्यता असत.े हा वनणसय िाजारपेठेतील वगहकैाांच्या 

गरजाांिर पररणाम करतो आवण यावििाय ताांवत्रक ज्ञानाचा प्रकार आवण नि उद्योजकाचा विविष्ठ उतपादन 

वनवमसत करण्याकडे असणारा कल याांिर सदु्धा पररणाम करतो. 

1. व्यापार सांस्थेचा आकार – व्यापार सांस्थेचा आकार आवण वतच्या कामकाजाचे स्केल हा अजनू एक 

महतिाचा वनणसय आह ेजो निीन उद्योग चालू करताना घ्यािाच लागतो. काही घटक मोठया आकाराला 



सकमसकता दाखवितात तर इतर व्यापार सांस्थेच्या कामकाजाच्या स्केलिर मयासदा आणतात. जर नि 

उद्योजकाला आतमविश्वास िाटला की ठरविलेल्या उतपादनाला मागणी वह खपू चाांगली असेल आवण तो 

आिश्यक तेिढे भाांडिल तया व्यापार उद्योगासाठी आयोवजत करू िकेल तेव्हा तो माणसू आपल ेव्यापारी 

कामकाज मोठया स्केलिर सुरु करू िकेल. जर व्यापाराची वस्थती अवनवित असेल आवण जोवखमा खपू 

जास्त असतील तर मग छोट्या आकाराचा उद्योग हा एक उत्तम पयासय असेल. 

ड) मालकी हक्काचा प्रकार आवण वनिड- मालकी हक्काचा विचार करून व्यापार उद्योग सांघटनेला 

व्यापाराचे कुठलेही स्िरूप वनिडता येते जसे एकमिे मालक पद्धती, भागीदारी व्यिसाय वकिा एकवत्रत 

भाांडिल कां पनी ई. प्रतयेक स्िरूपाला स्िताःचे फायद े आवण तोटे आहते. अचकू जळुणारा व्यापारी 

मालकीचा स्िरूपाचा प्रकार हा काही घटकाांिर अिलांिनू असतो ते पढुीलप्रमाण ेआहते: यापर उद्योगाांची 

रेषा, भाांडिलाच्या गरजा, मालकाांची दयेता जिािदारी, फायद्याचे विभाजन, कायदेिीर औपचाररकता, 

व्यापाराांतील साततय, आिडीचे हस्ताांतरण, ई.िगरेै.  

इ) व्यापारी सांस्थेचे स्थान- एक महतिाचा घटक जो व्यिसायाच्या सरुुिातीला विचारात घ्यायला पावहजे 

तो म्हणज ेस्थान जथेे व्यापारी सांस्था वस्थत झाली पावहज ेयाचा विचार होय. या सांिांधी कोणतीही चकू वह 

पररणामतः उतपादनािर अवधक खचस, अचकू प्रकारचे उतपादनाचा कच्चा माल वमळण्यातील गरैसोय वकिा 

ग्राहकाांना िक्य तया उत्तम प्रकारे सेिा दणेे, याांमधनू वदसनू येत.े कच्च्या मालाची आवण कामगाराांची 

उपलब्धता, विद्यतु परुिठा आवण सेिा जसे िँवकां ग, िाहतकु, सांिाद, िखार इ. ह े घटक सांस्थेच्या 

स्थानाची वनिड करताना महतिाचे घटक ठरतात.  

ई) प्रस्तािाची आवथसक िाज ू– वित्त परुिठ्याचा सांिांध प्रस्तावित उद्योग सरुु करण्यासांिांधी आवण कायसरत 

ठेविण्यासांिांधी लागणारे आिश्यक तेिढे भाांडिल परुाविण्यासांिांधी असतो. भाांडिल ह ेस्थायी मालमत्ततेील 

गुांतिणकू करण्यासाठी लागते जस ेजमीन, यांत्रणा, इमारत आवण उपकरणे आवण ितसमान मालमत्ताांमध्ये 

गुांतिणकू करण्यासाठी लागते जस ेकच्चा माल, कज े– उधारी, उतपादनाचा साठा ई. भाांडिल ह ेदररोजचे 

खचस भावविण्य्साठी सदु्धा आिश्यक असते. खालील िािी ठरविण्यासाठी अचकू आवथसक वनयोजन ह े

करािचे लागत:े -अ) भाांडिलाची गरज ि) भाांडिल जेथनू जमविता येईल तयाचे स्त्रोत क) जमविलेले 

भाांडिल उत्तम प्रकारे व्यापारात िापरता याि ेयाांसाठी उत्तम मागस ई. 

 

 

6. िारीरीक / भौवतक सवुिधा – उपलब्ध िारीरीक / भौवतक सवुिधाांमध्ये यांत्रणा आवण उपकरण,े 

इमारत आवण साथ दणेाऱ्या सेिा ह ेखपू महतिाचे घटक असतात ज्याांचा व्यापाराच्या सरुुिातीच्या 



िळेी काळजीपिूसक विचार करािा लागतो. या घटकाांिी सांिांवधत असलेला वनणसय हा उद्योगाचा 

आकार आवण स्िरूप, वित्त उपलब्धी, आवण उतपादनाची प्रविया याांिर अिलांिनू असतो. 

स) उतपादन क्षेत्राचा आकार – एकदा िारीरीक / भौवतक सवुिधा याांच्या गरजा ठरिनू झाल्यानांतर नि 

उद्योजकाला व्यिवस्थत जागेचे लेआउट वनयोजन आखाि े लागते ज्यामध्ये या सिस सवुिधाांची व्यिस्था 

दिसविली जाते. लेआउट म्हणज ेउतपादन उतपावदत करण्यासाठी आिश्यक असणारी यांत्रणा आवण उपकरण े

याांची िरीररक आखणी, रचना आवण योजना होय. 

 

ट) सक्षम आवण िचनिद्ध कामगार सांघटना- प्रतयेक व्यापार सांघटनेला विविध वियाांची यिस्िी कामवगरी 

करण्यासाठी सक्षम आवण िचनिद्ध कामगार सांघटना गरजचेी असते, तयामळेु िारीरीक आवण आवथसक साधने 

वह इवच्छत उतपादनाांमध्ये पराितीत होते. जर कोणीही ियवक्तक नि उद्योजक प्रतयेक गोष्ट स्ितःसाठी करू 

िकत नाही, तयाला कौिल्यपणूस आवण अकौिल्य्पणूस कामगाराांची आवण व्यिस्थापकीय कमसचाऱ्याांची गरज 

ओळखनू घ्यािीच लागते. वनयोजन याचे सदु्धा िनिाि ेलागते की कमसचाऱ्याांना किाप्रकारे विक्षण द्यािे 

लागले आवण उत्तजेन द्याि ेलागले की ज्यायोग ेते तयाांची सिोत्तम कामवगरी करू िकतील.   

म) कर वनयोजन –हल्लीच्या वदिसाांमध्य ेकर वनयोजन ह ेअतयािश्यक िनल ेआह ेकारण दिेामध्ये कराांचे 

खपू सारे कायद ेअवस्ततिात आल ेआहते, आवण ते आधवुनक व्यापारातील कायसकाररणीच्या िहुताांि प्रतयेक 

दृष्टीकोनािर पररणामकारक ठरतात. व्यापाराचा सांस्थापक याला हा आगाऊ पण ेविचार करािाच लागतो की 

सांस्थेची कराांची दयेता विविध कर कायद्याांच्या अांतगसत वकती आह ेआवण तयाचा व्यापाराच्या वनणसयाांिर कसा 

आवण कोणता पररणाम होणार आह.े 

ह) व्यापारी सांस्थेचे प्रक्षेपण- िरील सिस उल्लेवखलेल्या घटकाांसांिांधी वनणसय झाल्यानांतर नि उद्योजक पढुे 

जाऊन व्यापारी सांस्थेचे िास्तविक प्रक्षेपण करत असतो ज्याचा अथस विविध घटकाांचे एकत्रीकरण करणे, 

आिश्यक कायदिेीर औपचाररक िािींची पतूसता करण,े उतपादन प्रवियेला प्रारांभ करण,े आवण वििी िाढािी 

याांसाठी आिश्यक िढती मोहीम कायसरत करण ेया सिस िािींचा समािेि असतो. 

 

 

 

साराांि  

व्यापाराचे सहाय्यक म्हणजे तया विया असतात की ज्या व्यापाराच्या िदृ्धीसाठी व्यापारािरोिरच कायस 

करतात. याांमध्ये िाहतकु आवण सांिाद, िँवकां ग आवण वित्त परुिठा, विमा, िखार आवण जावहरात ई.या 

सवुिधाांचा समािेि होतो. 



व्यापाराची उवद्दष्ट:े जरी फायदे कमविणे ह ेप्राथसवमक उवद्दष्ट आह,े प्रतयेक के्षत्राांमध्ये उवद्दष्ट ेगरजचेी असतात जथेे 

कामवगरीचा पररणाम व्यापाराचे अवस्तति वटकून राहण्यासाठी आवण व्यापाराची भरभराट होण्यासाठी 

पररणामकारक असतो. काही अिी क्षेत्रे पढुीलप्रमाणे आहते: िाजाराांतील वस्थती, नतूनीकरण, उतपादन, 

िारीरीक आवण आवथसक साधने, फायदे कमविणे, व्यिस्थापकाची कामवगरी आवण प्रगती, कामगाराांची 

कामवगरी आवण दृष्टीकोन, आवण सामावजक जिािदारी ई. 

व्यापारातील जोवखमा: “जोखीम” या सांज्ञचेा अथस असा सवूचत होतो की जथेे अवनवितताांमळेु आवण 

अनपेवक्षत घटनाांमळेु अपऱु्या फायद्याची वकिा अगवदनकु्सानाची सदु्धा िक्यता आह.े तयाांच्या स्िरूपाचे 

विशे्लषण पढुे वदलेल्या चमतकाररक िवैिष््ठये याांच्या सहाय्याने करता येईल: अ) व्यापाराांतील जोखीम वह 

अवनविततायामळेु उद्भिते. ि) जोखीम हा प्रतयेक व्यापाराांतील एक महतिाचा भाग असतो. क) जोवखमचेी 

सक्षमता प्रामखु्याने व्यापाराचे स्िरूप आवण व्यापाराचा आकार याांिर अिलांिनू असते. ड) फायदा महणजे 

जोखीम स्िीकारून व्यापार केल्याचे िक्षीस असत.े  व्यापाराांतील जोखीम वह विविध कारणाांमळेु येत ेतयामध्ये 

प्रामखु्यान े नैसवगसक, मानिी,आवथसक आवण इतर कारणाांचा समाििे असतो, व्यापाराची सरुुिात करण े – 

प्राथसवमक घटक: काही प्राथसवमक घटक ज े व्यापार सरुु करताना प्रतयेकाने विचाराांत घेतलेच पावहजते ते 

पढुीलप्रमाण े आहते: व्यापाराची रेषा वनिड वनवित करण,े व्यापारी सांस्थेचा आकार, व्यापारी मालकी 

स्िरूपाचा पयासय, व्यापारी सांस्थेचे स्थान, प्रस्तावित केलेल्या व्यिसायाला वित्त परुिठा, िारीरीक सवुिधा, 

उतपादन क्षेत्राचा लेआउट, सक्षम आवण िचनिद्ध कामगार सांघटना, कर वनयोजन आवण व्यापारी सांस्थेचे 

प्रक्षेपण इ.  

 


